
 
 

 

Electrolux 通過 GXS Trading Grid®  優化以電子數據交換為基礎的物流流程和物流運輸商

集成  

GXS 與 Electrolux 的運輸管理系統(TMS)整合，把 80%以上的物流運輸商交易自動化  

 

美國馬里蘭州蓋士堡及中國香港，2009 年 6 月 9 日 – 全球領先的 B2B 電子商務解決方案供

應商 GXS 宣佈，領先全球的家電和專業設備零售商 Electrolux 實施了 GXS Trading Grid 物

流可視化服務(GXS Logistics Visibility)的其中一項功能 – GXS 物流網路 (GXS Logistics 

Network) - 來支援與美國物流運輸商網路的電子商務整合和協作。Electrolux 在北美擁有七

家工廠，並有 200 多個物流供應商在競爭運輸訂單。Electrolux 需要一種方法來把運輸訂單

招標程式自動化，以降低成本和運輸時間。現時 GXS 已把 Electrolux 的多於 80%的運輸量

所涉及的供應商導入電子交易平台上。 

 

Electrolux 每年在全球150個市場銷售超過4000萬產品，包括電冰箱、洗碗機、洗衣機、吸

塵器和炊具。美國是其中一個最大的市場，因此，向美國的零售商和分銷商提供準確及時的

貨物運送是特別重要。自動化和集中招標程序能節省成本，也使公司能夠更準確的進行運輸

規劃和調度。Electrolux需要一個服務提供商來快速及簡便的把供應商導入電子交易平台

上，以及與其Oracle 運輸管理系統(TMS)直接整合。在這種情況下，Electrolux選擇了GXS 

Trading Grid。使用GXS的解決方案，Electrolux的供應商都能夠通過電子數據交換(EDI )來

傳送和應對物流交易。 GXS Trading Grid收到電子數據後，便可翻譯為Oracle XML格式，

直接發送到Electrolux 的TMS系統。  

 

Electrolux 的項目經理 Waldir Lopes 表示：「在使用 GXS 之前，我們透過人工進行物流運

輸商的投標程序，過程艱巨和混亂。GXS 結合我們新引入的 TMS 系統，不僅減少了成本，

而且提高了物流網路的效率。它也提高了網路的數據質量，使我們能夠實施物流運輸商的積

效評估。總的來說，我們在這一項目上已經超出我們的目標，我們期待著項目的下一步，包

括改善物流可視化及把更多的文件類型自動化。」 

 

Electrolux 選擇 GXS 的原因有很多，包括 GXS Trading Grid 的大型以及已導入的物流運輸

商的全球網路、其世界級的客戶支援、和在物流業及供應鏈可視化工具的經驗和知識。展望

未來，Electrolux 嘗詴利用 GXS 物流可視化的附加功能來進一步改善物流數據質量，以獲

得更多供應商的績效資訊及即時的裝運狀態。 GXS 目前正在把剩餘的物流運輸商導入

Electrolux 的電子物流網路。 

 

GXS 的高級物流項目經理 John Anacleto 表示：「Electrolux 正在實施幾乎所有實物供應商

都應該做的工作 – 優化和改善物流網路績效。Electrolux 的物流網路自動化是從最底層做

起，所以數據質量得以提升，運輸商投標程序的相關費用也能減低。展望未來，這個網路將

會是 Electrolux 即時洞察物流供應商績效的基礎，使企業能進行廣泛的分析，便於與各運輸

商增強需要改善的地方。」 
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GXS 的需求驅動 Trading Grid 可視化解決方案為客戶及他們的全球貿易夥伴提供容易使用

及互聯網介面的服務。客戶可以洞察整個供應鏈的情況，包括貿易夥伴網路和交易詳情、訂

單生命週期、物流網路和庫存狀況。 GXS 的可視化解決方案使客戶能夠快速應對不斷變化

的客戶需求，也能通過增加產品存貨和改進促銷計畫來優化銷售。 GXS 同時為客戶提供最

新及最完整的狀態資訊，包括所有過境運輸狀態，預計到達時間的資料、清關狀態、訂單和

裝運的相關性和供應商業績報告。 

 
 
 

有關 GXS 

GXS 是全球領先的 B2B 電子商務解決方案供應商，它提供的解決方案能夠簡化和加強業務

流程的整合與協作。包括 70% 的財富 500 強企業在內的全球企業都在使用需求驅動的

GXS Trading Grid® 電子商務平台來擴大供應鏈網路、優化產品推出、自動化庫存接收、管

理電子支付及獲得供應鏈可視化。GXS 的外包服務 GXS Managed Services 所提供的專

業，技術基礎及產品支援能有效協助客戶與全球貿易夥伴進行 B2B 電子商務活動。 

GXS 公司總部設于美國馬里蘭州蓋士堡，並有覆蓋全球的網路和位於美洲，歐洲及亞太地

區之辦事處，詳情請參閱：www.gxs.com ，http://www.gxschina.com.cn，

http://blogs.gxs.com 及 http://twitter.com/gxs 。 

 
 
 

媒體垂詢： 

Jane Cheng 鄭維雋 

GXS 
+852 2884-6029 
Jane.cheng@gxs.com 
 
 

 
Allison Tobin  
GXS      
+1 (301) 340-4988    
allison.tobin@gxs.com 
 
 

 

http://www.gxschina.com.cn/products/visibility/
http://www.gxs.com/
http://www.gxschina.com.cn/
http://blogs.gxs.com/
http://twitter.com/gxs

